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INTERNES  Auf in die Zukunft:
Einsatz neuester Technologien

Um weiterhin zukunftssicher und kundenorientiert zu arbeiten, sind wir eine
Partnerschaft mit der Firma LANSA eingegangen.

Wichtig fir uns ist dabei, dass wir mit neuer Technologie in die Zukunft gehen und
gleichzeitig Altbewéahrtes - wie die iSeries ([AS400] - beibehalten kénnen.

Wer ist LANSA ?

LANSA ist unser Partner bei der Entwicklung neuer Softwareprodukte, die - basierend auf den
bewahrten Vorzigen der iSeries - auch die Nutzung neuer Technologie mit einbeziehen. Ebenso
bietet LANSA die Maglichkeit zur Schaffung von plattformunabhangigen Losungen und komplett PC-
oder webbasierten Anwendungen.

Die spezielle Architektur von LANSA unterstitzt Web, IBM iSeries [AS400) sowie Windows, UNIX
und Linux.

Die von LANSA angebotenen Entwicklungstools bauen auf neuesten Technologien auf - wie z.B. XML,
Wireless-Solutions, Java - und werden laufend an neue zukunftsweisende technologische
Fortschritte angepasst.

Es erschlieBen sich somit vollig neue Mdaglichkeiten, die wir - gemeinsam mit lhnen -
nutzen werden.

Was machen wir mit Hilfe von LANSA ?

Der Einsatz eines neuen Entwicklungswerkzeugs bedeutet keineswegs, dass wir in der Zukunft nicht
mehr auf die iSeries setzen. Vielmehr gehen wir davon aus, dass in absehbarer Zeit kein besseres
und stabileres Hardwaresystem auf dem Markt verfugbar sein wird. Daher werden die ersten
Neuentwicklungen in direktem Bezug zur aktuellen SMH-Standardsoftware stehen.

Folgende Entwicklungen werden demnachst fertig gestellt:

Ein PC-basiertes Kassensystem mit direktem Zugriff auf Ihre WWS-Daten und zusatzlicher
Ausfallsicherheit: Fallt die Verbindung zur iSeries aus, lauft die Kasse automatisch auf dem PC
weiter und der Verkauf kann problemlos weitergehen.

Ein Web-Shop, der lhnen das Internet als neuen Vertriebsweg erdffnet und lhren Handlern und

Privatkunden ein bequemeres Einkaufen mdglich macht.

©2007 LANSA. LANSA is a trade name and registered trademark of LANSA in the United States of America, Australia, the United Kingdom and
other countries. All rights reserved.
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MIODUL SMH-Baumarkt

Mit diesem Modul kénnen Sie lhren Fachmarkt mit seinen Regalen und Platzen im
SMH-System abbilden und verwalten.

Damit kdnnen Sie z.B. spezielle Inventurzahllisten nach Regalen erstellen, Etiketten manuell drucken
oder automatisch im Nachtlauf drucken lassen, sofern sich Etikettenrelevante Daten verandert

haben.

H H H [SMH Software / 00 - Zentrale BEAREG ANDERN
Einteilung in Regale .
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Etiketten erfolgen soll.
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F20=Alle Platze 1-Artikel

init = SMH Software / 00 - Zentrale BERBMP ANDERN

Definition der Pladtze el
Filiale: 00
.. . . . Lager : 2 AuBenlager - 1

Je Regal kénnen Sie beliebig B21 <-- Nur Regal Regal 1 Lager 2
. N .. ¢-- Ab Platz
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bendtigten Anzahl an Etiketten.
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Druck von Etiketten
Druck Etiketten - 1 Regal / Platz

:lGeben Sie die bendtigten Werte fiir den Druck ein !

Im Nachtlauf kann automatisch :

der Ausdruck von Etiketten 4 Lager 00 / 02 Aufenlager - 1

erfolgen, wenn sich relevante g Regal L7l Rl ST e
- Platz von

Daten geandert haben. ; -

bis
Zuséatzlich kann natirlich | Drucker (Karton) J KARTON_PRT Fach 1 _ Anzahl
manuell der Druck fur ein i Drucker (Klebe) J KLEBE_PRT Fach 1  Anzahl
bestimmtes Regal aufgerufen | Drucker (Waren) N WAREN_PRT_ Fach 1 Anzahl

werden oder auch fur alle 4| Fil=Hilfe F3=Ende F4=Bedienerfiihrung
Platze eines Artikel. :

Inventur fiir den Baumarkt

In der Inventur gibt es fir den Baumarkt zwei eigene Programme. Zuerst werden die
Zahllisten je Lager sortiert nach Regalen und Platzen ausgedruckt. AnschlieBend erfolgt das
Erfassen der Mengen nach diesen Listen.

INYENTURAUFNAHMNEELATT - 08 Regal: A30  Inventurseite: 4 Datum: 31.05.06
Filiale: OO Lager: 1 / Hauptlager im Hause Regalseite: 1
FL Menge HEH Artikelnunmer Bezeichnung-1 Bezeichnung-2 EAN-Code WYEP inclusiv
13 L. see QH ALOTERS Gipskarton Baupl. 12,5 mm 125xZ00 cm 26,76
14 ..o see QH ALOTORG Gipskarton Baupl. 12,5 mm  126xZ00 cm 26,76
Zihler: Schreiber:
###%  Ende Regal A30 = ? Positionen

BEMIVHM NHOERM Erfassem Inwventurmengan-fRegal 21,83, 06 13:51: 2

4 £-— MHur Seite £=-=- Ak 2eile Fi: OB J2J7: 06 Lg: 1 Regal A3

Baza ichrm ([T

113 — 3., G08 OM ATATORS Gipskarton Baupl. 1Z, 5 mm
2 14 5,008 0OmM A1aT0aGE Gipmkarbon Baupl. 12,5 mm

Weitergehende Informationen und eine detaillierte Vorgangsbeschreibung zu diesem
Thema finden Sie im Internet in unserem Kundenbereich unter der Rubrik
LZusatzmodule” (www.smhsoftware.de/kunden2module.html).
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NEU IM PROGRAMNM AuS unserer |
Entwicklungsabteilung

Was gibt's Neues?

Hier mochten wir Ihnen einen kleinen Ausschnitt der zahlreichen Programm- und
Funktionserweiterungen in lhrer SMH-Software vorstellen, die in den letzten Wochen
realisiert wurden. \Wenn Sie zu einem der Punkte mehr Informationen wiinschen,
dann wenden Sie sich doch bitte an unser Team.

In der Auswahl der Artikel und Adressen kdnnen nicht aktuelle Datenséatze unterdrickt
werden (die zum L&schen gekennzeichneten und die gesperrten).

Es gibt nun Statistiken fir die Lieferadressen des Kunden und die Bestelladressen der
Lieferanten.

In allen Statistiken gibt es eine zusatzliche Anzeige fir die Werte je Filialen. Dies erganzt die
bisherigen Anzeigen fir eine Filiale und fur alle Filialen, zum besseren Vergleich.

In der Verkaufspreisauskunft kdnnen die zum Loschen gekennzeichneten und die gesperrten
Artikel unterdrickt werden.

D N NI NN

In der FIBU wird jetzt die Berechtigung der Benutzer bei der Anzeige und beim Buchen von
Sachkonten Debitoren und Kreditoren gepruft.

Es ist mdglich die Kreditoren-OP-Liste fur einen bestimmten Zentralregulierer aufzurufen.

Es kénnen Rechnungen und Zahlungsavise der EUROBAUSTOFF in die FIBU eingelesen
werden.

AN

v" Im Baumarkt-Modul kénnen Etiketten nun mit Angabe eines Datum zur Ermittlung des
Preises gedruckt werden,

Im MDE-Modul ist die Ubernahme der Daten aus der Inventur in den Baumarkt méglich,
damit kann anhand der Inventur der Baumarkt neu aufgebaut werden.

v" Die ZART-Schnittstelle der HAGEBAU wurde ins SMH-System integriert
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PARTNER Neuer Partner: LANSA

LRECE

Ausbau mit neuen Technologien fur die Zukunft

Anfang des Jahres sind wir mit der Firma LANSA eine Partnerschaft eingegangen, um
weiterhin zukunftsorientiert arbeiten zu kénnen.

Wir haben damit einen Partner fur die Entwicklung von plattformunabhangiger Software sowie
von Internet- und PC-Anwendungen, die wir auch mit der iSeries koppeln kénnen.

LANSA ist IBM-Partner

Unser neuer Partner ist, ebenso wie wir, ein langjahriger IBM-Partner. Somit haben wir nun
einen weiteren Partner im Bereich iSeries an unserer Seite.

Auszug aus der Internetseite von LANSA:

LANSA and IBM Partnership

Since its inception LANSA has had a close partnership with 1BM and is currently an IBM Premier
Business Partner - making a significant investment in IBM products and technologies through a
cornbination of platform integration, product support, certifications, solutions, revenue
achievement, high custorner satisfaction and joint marketing plans.

Premier
Business
LANSA has always had wery tight integration with the System i platform and its predecassors, Partner
iSeries and AS/400, Over the last decade LANSA has worked closely with IBM to bring the same
walue to the System x, p and Linux platforms. At the software layer LANSA continues to be complementary to WebSphere,
including support for WebSphere Application Server and WebSphere Portal,

Consequently, IBM and others have recognized LANSA as a leader in the development and solutions software market, Most
recently IRBM recngnized LANSA as a winner in the 2006 IBM PartnerWorld Beacon Awards competition. In addition, LANSA
has been the recipient of various other awards for innovation aver the years,
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INTERNET Handbucher und Updates

Auf unseren Internetseiten werden immer wieder neue Dokumente und Informationen
veroffentlicht. Es lohnt sich ab und zu mal hineinzuschauen.

So haben wir unter anderem die Handbucher veréffentlicht und auch bei den News gibt
es jederzeit Neues rund um die SMH und deren Partner.

Handbiicher nun auch online verfiighar

Der Kundenbereich ist aus Sicherheitsgrinden mit einem Passwort geschitzt.
Bitte wenden Sie sich an SMH, um die Zugriffsdaten zu erfahren!

Im Kundenbereich S.M. Hartmann GmbH IT Solutions
unseres Internetauftritts Software fiir den modernen Handel

sind nun auch die
Handbiicher fiir das
Warenwirtschaftsystem

HOME  WIR UBER UNS  PRODUKTE  REFEREMZEN PARTHER  KUMDEM iSERIES [AS400)  KONTAKT

WARENWIRTSCHAFT

Newsletter
5 tlic

veroffentlicht worden, so bENaR e Warenwirtschaftssystem
dass Sie jederzeit darauf Handbiicher
zugreifen und nachlesen SMHNews @ SO
August 29, Z007: .
konnen' Neusr SMH- a Angebots- f Auftragswesen .
sl - - Wit frauen uns
Lesen Sie rshr.. a Bestellwesen guf Thren Anruf
QUICK-LINKS
a' Kunden- / Lisferanten- / Vertretarstamm
- E B IMRPRESSUM
@ Arﬁke%st-arrm-_,é‘.m:tikelgruﬁpen R
@  sonstioe Stammdaten (Taste / Gabiinran) KorTART
ﬂ:’:ezrsérﬁnH?;;rtner: a Statistikment CAUBV\‘EMN‘EEW) DOWNLOADS
LANSA E 2 A W RS IEE O
Lesen Sie mehr... : SMH-NEWS
@@ Oruckmenu
Okt 15, 2006:
Meuer SMH- -
@ veramens

Buchhaltung-2 (Rechnungsibernahme)

Alljahrlich ist die Inventur ein groles Thema und fihrt somit immer wieder zu Fragen.
Um lhnen die Organisation ein bisschen zu erleichtern, haben wir eine Beschreibung
zum Ablauf im Internet verdffentlicht.

WARENWIRTSCHAFT Neue Vorgangsbeschreibungen
v" Inventurablauf
v' Beschreibung Preiskennzeichen
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Updates auch online méglich

Wir haben den Service fur Sie erweitert und bieten Ihnen nun die Maglichkeit an, lhre
SMH-Updates aus dem Internet zu laden. Wir informieren Sie mit einer E-Mail, sobald
ein neues Update fur Sie zur Verfliigung steht.

Die Vorteile fur Sie:

v' Unabhangig vom Bandlaufwerk: Ob Sie nun im Homeoffice arbeiten oder im Biro, Sie
ersparen sich den Weg zum Bandlaufwerk und kénnen von jedem Rechner das Update
runterladen, egal wo er steht.

v Beschleunigung der Zustellung: Die lange Wartezeit auf die Lieferung per Post entfallt, Sie
erhalten das Update umgehend und kénnen direkt mit dem Einspielen beginnen.

v Kosten und Zeit sparen: Das arbeitsaufwandige und zu zahlende Ricksenden der Bander
kdnnen Sie sich ersparen.

v Bessere Ubersicht erledigter Updates: Sie erhalten auf der Download-Seite des aktuellen
Updates auch eine Ubersicht (iber bisher gelieferte Updates und kénnen schon hier priifen, ob
Sie das Letzte bereits eingespielt haben oder erst noch einspielen mussen.

So sieht dann lhre Seite
fur die SMH-Updates aus. S.M. Hartmann GmbH IT Solutions

Software fir den modernen Handel

SMH-Aktuelles Update
Ist das neueste Update

fur Sie zum Einspielen. T Angebot
—— SMH - Aktuelles Update e i

HOME  WIR UBER UMS  PRODUKTE  REFEREMZEN  PARTMER  KUMNDEM  iSERIES (AS400)  KONTAKT

KUNDENBEREICH
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Updates, dle Uber‘ das P — SMH - Updates (Historie)
Internet  zur  Verfigung e i o
gestellt wurden. PR @ update SMHOO236 15122005 < QUICK-LINKS
s g;}";lgljn"::gazm: @ Update SMHO0217 27022008 IMPRESEUM
el
o St @  Update SMHOO113 24.07.2005 S

KONTAKT
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iy £
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Haben wir Ihr Interesse geweckt ?
Wenden Sie sich bitte an SMH, wir richten gern eine Seite fur Sie ein !

Diese Seite fur lhre Updates ist nicht von unseren normalen Internetseiten aus erreichbar !
Sie erhalten eine Mail mit den nétigen Informationen und rufen dann |lhre Seite direkt auf.
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Alle Jahre wieder Die Inventur

Das alljghrliche Thema im Herbst kommt auf Sie zu - die Inventur !
Wir moéchten Sie bei den Vorbereitungen dazu unterstitzen und zeigen lhnen hier
einige Tipps und geben manche Anregung zum Ablauf.

Einsatz von MDE-Geraten

v' Kosten und Zeit sparen: Durch die direkte Erfassung der Mengen im MDE-Geréat bei der
Zahlung ersparen Sie lhren Mitarbeitern Zeit und Ihrem Unternehmen Geld. Das Drucken von
Listen und die anschlieBende Erfassung der Zahlung im Computer entfallen.

v" Weniger Fehler: Alle Artikel und Mengen werden direkt im MDE-Gerat erfasst und
automatisch in den Computer importiert -> die Fehleranfalligkeit und der benétigte Zeitaufwand
sinken rapide (es gehen keine Listen verloren, es gibt keine Probleme beim Lesen der Eintrage,
es treten keine Fehler beim Ubertragen von den Werten in den Computer auf).

v" Neuaufbau / Einrichten eines Baumarktes: Sie machen die Inventur fur Ihren Baumarkt mit
diesen Geraten, erfassen alle Regale und Platze mit den entsprechenden Mengen und kdnnen
anschlieBend anhand dieser aktuellen Daten ganz automatisch Ihren Baumarkt neu aufbauen
oder zum ersten Mal einrichten.

Inventur fiir den Baumarkt

v Eigene Zahllisten nach Regal: Fir die Inventur im Baumarkt gibt es eigene Zahllisten, die
sortiert nach den Regalen und Platzen erstellt werden.

v Schnelle Erfassung: Fur die Erfassung der Mengen stehen eigene Programme zur Verfliigung,
die den Aufbau dieser Listen haben. Sie kdnnen nacheinander die Mengen eingeben und sind
so schneller fertig.

v Zusétzlicher Vorteil mit MDE-Geraten: Zahllisten und deren Erfassung fallen weg, nach
erfolgreicher Inventur werden die Baumarkt-Daten schnellstmdglich aktualisiert - und das
alles ganz automatisch.

Wichtige Arbeiten im Vorfeld

v Gelieferte Auftrage freigeben: Vor der Zahlung missen alle Auftrage, die tatsachlich
ausgeliefert wurden - also vom Lager weggenommen wurden - auch im Computer freigegeben
werden.

v' Wareneingéange buchen: Ebenso mussen vor der Zahlung alle eingegangenen Bestellungen -
also Waren, die ins Lager aufgenommen wurden - auch mit dem Wareneingang gebucht
werden.

Weitergehende Informationen und eine detaillierte Vorgangsbeschreibung zu diesem
Thema finden Sie im Internet in unserem Kundenbereich unter der Rubrik
~Warenwirtschaftssystem” (www.smhsoftware.de/kunden2wws.html).
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Der Chinesische Turm in MlUnchen

SMH-Newsletter ist der Kundeninformationsdienst der S. M. Hartmann GmbH

Herausgeber

S.M. Hartmann GmbH Tel. : +49 (089) 4521650-0
Prager StraBe 7 Fax.: +49 (089) 4521650-11
D-82008 Unterhaching HRB 59 948 Registergericht Minchen

Ust ID: DE 129461720

E-Mail und Internet

Hotline / Helpline Warenwirtschaft
wws@smhsoftware.de

Hotline / Helpline Finanzbuchhaltung / Controlling
fibu@smhsoftware.de

allgemeine Fragen / Anregungen / Informationen
kontakt@smhsoftware.de

Besuchen Sie uns im Internet: WWW.SMmhsoftware.de

Alle im Text erwahnten Produktnamen und -bezeichnungen sind geschiitzte Markenzeichen lhrer jeweiligen
Inhaber. Der Nachdruck von Texten ist nur mit Quellennachweis und ausdriicklicher Genehmigung gestattet.

© S.M. Hartmann GmbH, 2007
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Geschaftlicher Erfolg braucht eine tragende Basis

heute entscheiden = morgen gewinnen
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